
Marketing Canale Rivendite
1. ACCOUNT MARKETING: attività tailor-

made, progettate e dedicate 
specificatamente per singoli clienti 
strategici

2. TRADE MARKETING: attività collettive ma 
non massive, per un gruppo selezionato di 
clienti.

3. BRAND MARKETING: attività di marketing 
«aperte» a tutti i clienti.
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